Sprzedawca to osoba sprzedajaca produkty oferowane w punktach sprzedazy
drobnodetalicznej (kioskach i na targowiskach), detalicznej (sklepach, hipermarketach) oraz
hurtowej (w magazynach hurtowni). Osoba pracujagca w tym zawodzie obstuguje nabywcow
W handlu bezposrednim metodg tradycyjng lub posrednio metoda samoobstugowa. Gtéwnym
zadaniem sprzedawcy jest sprawna i kulturalna obsluga klienta, oparta na zapewnieniu
mozliwie pelnej informacji o sprzedawanych towarach.

1. Kwalifikacje uzyskiwane w wyniku ksztalcenia:

K1 - Prowadzenie sprzedazy

2. Sylwetka absolwenta
Bedac absolwentem naszej szkoty w zawodzie sprzedawca begdziesz przygotowany do:

1) przyjmowania dostaw oraz przygotowywania towarow do sprzedazy,

2) wykonywania prac zwigzanych z obsluga klientow oraz realizacjg transakcji kupna i

sprzedazy

3.Mozliwosci zatrudnienia absolwentow

Handel nalezy do szybko rozwijajacej si¢ gatezi gospodarki w naszym kraju. Sprzedawcy
nalezg do grupy poszukiwanych pracownikow. Rynek pracy oczekuje na profesjonalnych
sprzedawcow, ktorych zaangazowanie przyczyni si¢ do podniesienia obrotow firmy
handlowej. Osoby przedsigbiorcze moga tworzy¢ wtasng jednoosobowg firme¢ handlowa.

4. Baza dydaktyczna i warunku ksztalcenia

Uczniowie naszej szkoly zajgcia praktyczne odbywaja w zaktadach pracy jako pracownicy
mtodociani. Pracuja na prawdziwych stanowiskach uzyskujac w ten sposéb pelne
do$wiadczenie w tej branzy.



